Inhaltsverzeichnis

1

2

2.1
2.2

2.3
2.4

3

3.1
3.2

4

4.1

4.1.1
4.1.2
4.1.3
4.2

Einlelbung .....oooormimiiie i

Charakterisierungen von Verhandlungslésungen durch

Rationalititsannahmen bei Mengenénderungen ........
Das Nash-Modell ... e
Die Nash-LOSUng «..ovovniniiiii i iaiiaeanaees
Die Kalai-Smorodinsky-Losung .......cccoiiiiiiiiann,
Die Maschler—Perles-Losung ........covivireienieiiiiannn

Charakterisierungen von Verhandlungslésungen durch

Rationalititsannahmen iiber Verhandlungsschritte .....
Das Zeuthen—-Nash-Harsanyi-Modell ...t
Die Axiomatisierung der Gauthier-Lésung ....................

Eigenschaften von Verhandlungsldsungen als

soziale Entscheidungsverfahren ................ocoveint.

Unabhéngigkeit vom Status quo? Ein schwacher und ein

starker Unmoglichkeitssatz fiir Verhandlungslésungen .........
Ein schwaches Unmoglichkeitsresultat ...
Ein starkes Unméglichkeitsresultat ....... ..ot
FOlgerungen ........oouuinineeneremuiunnnneenianeeeens
Die Risikoscnsitivitit von Verhandiungslésungen ..............
Modell 4.0 oo e
Ergebnissse zu Modell 4.1 ...
Modell 4.2 L e

Ergebnisse zu Modell 4.2 ...



5.2

5.3

Die Pfadabhingigkeit von Verhandlungslésungen ... 103

Die Pfadabhingigkeit der Nash-Lésung ................... 109
Modell 5.1 ... e e 109
Ergebnisse zu Modell 5.1 ...... oot 111
Modell 5.2 . uiiii e 116
Ergebnisse zu Modell 5.2 ...t 118
Die Pfadabhingigkeit der Kalai-Smorodinsky-Ldsung ..... 123
Modell 5.3 o e e 125
Ergebnisse zu Modell 5.3 ........cooviiiiiiiii, 126
FOlgerungen ......ovvuivrnrrtnaeriie e, 134
Zusammenfassung und Ausblick ... 135
Literaturverzeichnis ..o en 140

INOLALIOMEIL o v et e eeeereaneaecssaranerasnsensnenes 146



